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Affarsplan — Amnen och omraden som ska finnas med i din affarsplan

SAMMANFATTNING AFFARSIDE

MARKNADSBESKRIVNING _

LONSAMHET &
FINANSIERING

GENOMFORANDEPLAN

Sammanfattning

— Har du beskrivit de viktigaste delarna i
affarsplanen?

— Ar sammanfattningen sa beskriven med
hanseende till potential och unikitet att den lockar
till vidare lasning?

— Lyckas sammanfattningen “sélja in” idén hos
ldsaren?

Affarsidé
— Har du beskrivit din varas/tjansts grundidé?

— Har du beskrivit kundnyttan eller det problem din
vara/tjanst loser?

— Har du beskrivit vad som ar unikt kring din
vara/tjanst och hur det skiljer sig fran
konkurrenterna?

— Har du beskrivit hur féretaget kommer att
generera intdkter?

— Har du beskrivit status for produktens
utvecklingsstadium?

MARKNADSSTRATEGI

LEDNINGSGRUPP

AFFARSSYSTEM &
ORGANISATION

ORDLISTA AFFARSPLAN:

Tips:

Nar man laser en ammanfattning
vill man se en tydlig nytta samt
hur man kan tjdna pengar pa
idén!

Kundnytta = Fordelar/mervdrde
som en kund uppnar enom att
anvanda en vara/ janst

Tips affarsidé:

Lyft fram tre unika férdelar med
produkten/tjansten i punktform.
Kvantifiera kundnyttan i siffror.

Tona ner teknik och lyft fram de
fordelar din vara/tjanst har.
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Ledningsgrupp/Projektteam

— Har du beskrivit nyckelmedarbetare, foretagsroller
och vilka personer som star bakom affarsidén?

— Har du beskrivit en rekryteringsplan, dvs hur skall

de erfarenheter och kunskaper som saknas
rekryteras till organisationen?

Marknadsplan

Marknadsbeskrivning

— Har du beskrivit marknadsstorlek samt
tillvaxtutsikter?

— Har du beskrivit trender och utveckling pa din
marknad?

— Har du beskrivit marknadshinder och hur du
kringgar dem?

— Har du beskrivit konkurrenter?

Marknadsstrategi

— Har du beskrivit och motiverat val av dina kunder
och malsegment?

— Har du beskrivit och motiverat ditt val av pris for
din vara/tjanst? (Detta ger tydlig position pa
marknaden)

— Har du beskrivit féretagets distributionskanaler?

— Har du beskrivit foretagets
marknadsforingsstrategi samt kostnader for
eventuell marknadsféring?

— Har du beskrivit hur du kan skydda produkterna
samt hur situationen ser ut med konkurrerande
patent?

Tips ledningsgrupp:

Det ar viktigt att olika kompetenser
finns inom bolaget. Var érlig, lyft
fram de luckor som finns och
indikera pa en losning. Har du ett
mindre foretag, fokusera pa de
kompetenser som du behover for
att lyckas.

Malgruppssegmentering

= Indelning av den totala
marknaden i speciella kundgrupper
(segment) med skilda
karakteristiska, t.ex. geografiska,
demografiska, sociala och/eller
beteendemassiga.

Distributionskanal = Den fysiska
transportvagen for en vara/tjanst
fran foretaget till kunden.

Tips marknadsplan:

Bygg marknadsbeskrivningen pa
fakta, insamlade siffror samt
marknadsundersokningar.

Var noga med att motivera de val
du gor. Tank pa hur ni kan skydda er
idé genom patent,
varumarkesskydd, monsterskydd,
upphovsratt, sekretessavtal eller
snabbt genomfdrande. Tank pa att

det ALLTID finns konkurrenter!
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Affarssystem & organisation

— Har du beskrivit féretagets affarssystem?

— Har du beskrivit och motiverat vilka aktiviteter
som ligger inom foretaget och vilka aktiviteter ni
koper in?

— Har du beskrivit mojliga samarbetspartners?

— Hur har ni tankt att bygga upp foretaget for
framtiden?

Genomfoérandeplan

— Har du beskrivit vilka nyckelaktiviteter foretaget
kommer att styras mot?

— Har du gjort en genomférandeplan med kostnads-
och tidsaspekt?

— Har du analyserat vilka aktiviteter som ar
beroende av varandra och vad som utgor “kritisk
linje” i verksamheten?

Lonsamhet & finansiering

— Har du gjort en analys av kostnader? (exempelvis
over 3 ar)

— Har du gjort en resultatbudget?

— Har du gjort en balansbudget?

— Har du gjort en likviditetsbudget?

— Har du kommenterat dina berakningar i text?

— Hur stort ar foretagets kapitalbehov och hur sker
finansieringen?

Affarssystem = Beskrivning av de
enskilda verksamheterna inom ett
foretag och hur de ar beroende av
varandra.

Affarssystemet visar vilka
verksamheter som maste finnas for
att en vara ska kunna framstallas
och en tjanst tillhandahallas.

Tips affarssystem & organisation:
Anvand garna illustrationer for att
tydliggora affarssystemet.

Kritisk linje = En rad aktiviteter i
verksamheten dar en forsening
oundvikligen bromsar hela
projektet.

Tips genomférandeplan: Anvand
gdrna illustrationer for att tydliggora
genomfdrandeplanen. Ett
tidsschema, dven kallat
ganttschema ar ett mycket
overskadligt satt att presentera en
genomfdrandeplan.

Resultatbudget = Uppstallning
av bruttobelopp for intdkter och
utgifter under en viss

period.

Balansbudget = En finansiell
uppstallning av foretagets tillgangar
och skulder vid en given tidpunkt.

Likviditetsbudget = En uppstallning
over foretagets betalningsférmaga

pa kort
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Affarssystem & organisation

— Har du beskrivit foretagets affarssystem?

— Har du beskrivit och motiverat vilka aktiviteter
som ligger inom foretaget och vilka aktiviteter ni
koper in?

— Har du beskrivit mdéjliga samarbetspartners?

— Hur har ni tankt att bygga upp foretaget for
framtiden?

Genomforandeplan

— Har du beskrivit vilka nyckelaktiviteter foretaget
kommer att styras mot?

— Har du gjort en genomforandeplan med kostnads-
och tidsaspekt?

— Har du analyserat vilka aktiviteter som ar
beroende av varandra och vad som utgor “kritisk
linje” i verksamheten?

Lonsamhet & finansiering

— Har du gjort en analys av kostnader? (exempelvis
over 3 ar)

— Har du gjort en resultatbudget?

— Har du gjort en balansbudget?

— Har du gjort en likviditetsbudget?

— Har du kommenterat dina berdkningar i text?

— Hur stort dr foretagets kapitalbehov och hur sker
finansieringen?

— Vilket ar ditt erbjudande till investerare och vilken
avkastning kan investeraren rakna med?

— Har du beskrivit ett worst case scenario (sdmsta
fallet)?

Affarssystem = Beskrivning av de
enskilda verksamheterna inom ett
foretag och hur de ar beroende av
varandra.

Affarssystemet visar vilka
verksamheter som maste finnas for
att en vara ska kunna framstallas
och en tjanst tillhandahallas.

Tips affarssystem & organisation:
Anvand garna illustrationer for att
tydliggora affarssystemet.

Kritisk linje = En rad aktiviteter i
verksamheten déar en forsening
oundvikligen bromsar hela
projektet.

Tips genomférandeplan: Anvand
garna illustrationer for att tydliggora
genomforandeplanen. Ett
tidsschema, dven kallat
ganttschema ar ett mycket
overskadligt satt att presentera en
genomfdrandeplan.

Resultatbudget = Uppstallning
av bruttobelopp for intdkter och
utgifter under en viss

period.

Balansbudget = En finansiell
uppstallning av foretagets tillgangar
och skulder vid en given tidpunkt.

Likviditetsbudget = En uppstallning
over foretagets betalningsférmaga
pa kort sikt, t.ex. genom att
tillracklig mangd kontanta medel
finns tillgangliga.

Worst case scenario =
Antagande av affarsscenario med
genomgaende negativa handelser

och forlopp.
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Risker Tips risker:
Gor en SWOT-analys. Var noga med
s . . att indikera losningar pa de risker
—"Har du beskrlowt vilka risker som hotar ditt du lyfter fram. Lyft fram de risker
foretags framgangar? som finns och “sopa inget under
mattan”.

— Har du beskrivit hur du hanterar dessa risker och
minimerar deras negativa inverkan?
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